e Diagnostico y plan de trabajo — Agosto 2026

NUEVE AGENTES DE IA, UNA SOLA OPERACION.

Cotizan, crean érdenes, timbran facturas, rastrean camiones,
concilian bancos y preparan la junta mensual — sobre el
NetSuite y el Samsara que Regio Cal ya usa, siempre con
aprobacién humana y bitacora de auditoria.

Ver el plan de trabajo > Los 9 agentes

app.regiocal.ai/torre-de-control

TONELADAS HOY COTIZACIONES ABIERTAS SALDO PROYECTADO S+6
486 t 14 $8.4M
A 32 embarques 3 por vencer A sobre minimo

Embarques por hora - bascula de planta tiempo real

Entregas de la semana - pedido — camion — cliente W entregada - M en ruta - O programada
b Unidad 14 — Ternium Pesqueria - salio 7:42 - ETA 9:15 — cliente avisado @ en vivo

1970 550 t/dia

55 afnos haciendo cal en Nuevo Ledon — calidad premiada por Ternium y BSI De cal dolomitica para siderurgia, construccion y agro

9 agentes O acciones

Sobre NetSuite, Samsara, bancos y WhatsApp — un solo conector Sin aprobacion humana: cada documento fiscal lo autoriza una persona

01 - Punto de partida



LA COLUMNA VERTEBRAL DIGITAL YA EXISTE. LO
MANUAL ES LO QUE ESTORBA.

Grupo Regio Cal opera desde 1970 con un sistema de calidad premiado por Ternium y reconocimiento internacional BSI. El
ERP es NetSuite; la flota se rastrea con Samsara. Pero encima de esa base, el dia a dia sigue siendo manual: las cotizaciones
se arman a criterio y viajan por correo, el estatus de un embarque se persigue por teléfono, la conciliaciéon bancaria consume
dias cada mes, la presentacion de KPIs se arma a mano, y los contratos, minutas y acuerdos con cada cliente viven en
carpetas donde nadie los encuentra en segundos.

La decision: no cambiar de sistemas — ponerles agentes de IA encima. NetSuite sigue siendo el ERP; los agentes hacen el
trabajo repetitivo y las personas aprueban.

SE QUEDA SE AUTOMATIZA

Lo que ya funciona Lo que hoy se hace a mano

0 NetSuite como ERP y unica fuente de verdad ° Cotizaciones armadas a criterio, por correo y sin
seguimiento

Samsara rastreando la flota en tiempo real
Captura manual de 6rdenes, facturas y notas de crédito

Q El PAC y la facturacion CFDI 4.0
“¢Donde va mi pedido?” respondido llamando al chofer

El sistema de calidad premiado por Ternium, con

reconocimiento BSI Conciliacion bancaria y prondstico de flujo en Excel

El equipo: ventas, logistica, compras y tesoreria deciden La presentacion mensual de KPIs armada copiando y

— como siempre pegando

Minutas, contratos y expedientes dispersos en carpetas

02 - Reglas del juego

AGENTES CON PERMISOS, NO CON PODERES.

En una empresa que factura con CFDI 4.0 y mueve toneladas por carretera, un agente de IA
no puede ser una caja negra. Estas cuatro reglas aplican a los nueve agentes, desde el dia

uno.
Solicitud — Agente IA — Propuesta — Aprobacion humana — NetSuite — Bitacora
El camino de toda accién que escribe en el ERP: ningun documento fiscal se crea sin que una persona lo apruebe primero.
Human-in-the-loop Minimo privilegio
El agente prepara; una persona aprueba con un clic. Cotizaciones dentro de Cada agente entra a NetSuite con su propio rol y token dedicado — solo ve
lista salen directo; descuentos fuera de rango escalan al area comercial. y toca lo que su funcion necesita. Revocable por Regio Cal en cualquier

Facturas y notas de crédito, siempre con aprobacion. momento.



&

Bitacora de auditoria

Quién pidio, qué preparo el agente, quién aprobo y cudndo — cada accion

queda registrada y consultable. Nada pasa 'por debajo del agua'.

o3 -

Alcance completo

S

Datos privados

La informacion de Regio Cal no entrena modelos publicos. El acceso

documental respeta roles: ndmina, litigios y temas de consejo no son para

todos.

NUEVE AGENTES. UN SOLO EXPEDIENTE DE LA
OPERACION.

Los nueve médulos que pidié direccién, organizados como los usa el negocio. No son piezas

sueltas: la cotizacién alimenta la orden, la orden al camién, el camion a la factura — y todo al

expediente de cada cliente.

LA CADENA COMERCIAL — DE LA COTIZACION A LA ENTREGA

B

M1 - Cotizador de clientes

correo

- WhatsApp - NetSuite Estimates

Recibe la solicitud por correo, WhatsApp o portal y arma la cotizacion formal

Lista de precios por producto y presentacion, escalas por volumen vy flete por
ruta — o LAB planta

PDF con membrete + Estimate registrado en NetSuite, ligado al cliente

Seguimiento solo: recordatorios de cotizaciones sin respuesta y estatus
(enviada, aceptada, vencida)

Ch

M3 - Logistica con Samsara

Samsara API -

webhooks - WhatsApp

e “;Donde va el camion de Ternium?” — ubicacion, estatus y ETA en vivo

e Aviso automatico al cliente al salir de planta y al estar por llegar

e Cada viaje ligado a su Sales Order: trazabilidad pedido — camion — entrega

e Tablero de entregas del dia y validacion del Complemento Carta Porte

DIRECCION, FINANZAS Y COMPRAS

M4 - KPIs mensuales

NetSuite saved searches -

Samsara - PPTX

e Al cierre de mes, la presentacion ejecutiva se genera sola en el formato de la

empresa

e Toneladas por producto y cliente, precio por tonelada, margen, cartera (DSO),

entregas a tiempo

e Narrativa ejecutiva: qué subio, qué bajo y por qué — con base en los datos

e |lega por correo lista para la junta, con espacio para ajustes manuales

3

M2 - Operaciones en NetSuite

SuiteTalk REST -

SuiteQL - PAC CFDI 4.0

“Crea la orden de la cotizacion aceptada de Ternium” — y la Sales Order queda
en NetSuite

Facturacion con timbrado CFDI 4.0 via el PAC y notas de crédito con motivo
documentado

Consultas al instante: 6rdenes pendientes, facturado del mes, cartera por
cliente

Toda accidn fiscal la aprueba una persona; todo queda en bitacora

=)

M5 - Tesoreria y flujo

open banking -

NetSuite AR/AP - alertas

Bancos conectados a NetSuite: movimientos diarios sin capturar nada
Conciliacion automatica contra cobros y pagos, con cola de excepciones para
revision

Prondstico de flujo a 13 semanas con el comportamiento real de pago de cada

cliente

Alerta temprana: “en la semana 6 el saldo proyectado cae bajo el minimo”



LS

M9 - Comparador de proveedores

correo de compras -

OCR - NetSuite Vendors

Recibe las cotizaciones (PDF, correo, foto) y las normaliza a una sola tabla

Precio, moneda, condiciones de pago, entrega, garantias — y las letras
chiquitas sefaladas

Recomendacién razonada con el historial del proveedor en NetSuite

Opcional fase posterior: RFQ automatico a N proveedores

CONOCIMIENTO Y RELACION CON CLIENTES

O

M6 - Minutas por audio

nota de voz WhatsApp - correo -

expediente

Sales de la junta, narras una nota de voz — y llega la minuta en formato
corporativo

Asistentes, temas, acuerdos, responsables y fechas compromiso,
estructurados

Aprobada: se envia a los asistentes, se archiva en el expediente y los acuerdos
se vuelven tareas

@

M8 - Expediente 360 + warnings

NetSuite -

04 -

minutas (M6) - contratos (M7)

Todo lo del cliente en un lugar: historial comercial, pagos, reclamos, minutas y
contratos

Warnings antes de operar: cartera vencida, pagos lentos, reclamos abiertos,
condiciones pactadas

“"Dame el resumen de la relacion con X antes de mi junta”

IA en accidn

0=

M7 - Asistente legal (RAG)

Drive/SharePoint - OCR - acceso por rol

e Contratos, concesiones mineras, permisos, polizas y actas — consultables en
lenguaje natural

e Cada respuesta con cita a la fuente: “squé penalizaciones tiene el contrato de
flete?"

e Alertas de vencimiento de contratos, permisos y polizas

e Carpeta vigilada: todo documento nuevo se indexa solo

SE LES HABLA COMO A UNA PERSONA. RESPONDEN
CON LA OPERACION EN LA MANO.



Sin pantallas nuevas que aprender: los agentes viven en WhatsApp o Teams, donde el equipo
ya trabaja. Asi se ve un dia normal:

Ventas - WhatsApp

@ conectado a NetSuite - lista de precios vigente

Cotizale a Aceros del Norte 120 ton de cal siderurgica a granel, entregada en Apodaca

REGIOCAL IA

Borrador listo: 120 t de cal siderurgica a granel, precio de lista con escala de volumen y flete MTY — Apodaca segun tarifario. Dentro de
rango — no requiere autorizacion. ¢La genero y la envio?

Si, mandala

REGIOCAL IA

Cotizacion EST-2049 creada en NetSuite y PDF con membrete enviado al comprador v Si no responde en 3 dias, le doy seguimiento y te
aviso.

Direccion - Torre de control
® NetSuite + Samsara - datos en vivo

¢;Doénde van los camiones de Ternium?

3 unidades hoy: U-14 entrego 9:12 v - U-07 en ruta, ETA 10:40 - U-21 cargando en bascula. El cliente recibié aviso de salida de las tres.

REGIOCAL IA

¢Cuanto le hemos facturado este mes?

REGIOCAL IA

$14.2 MDP en 46 facturas timbradas. Quedan 2 érdenes por embarcar esta semana y ninguna factura vencida.

WhatsApp - Teams — CAgentes Regioca1> — Aprobacién humana — NetSuite - Samsara - Bancos

El camino de una instruccién: de un mensaje a un documento en el ERP — con una persona en medio, siempre que se escribe algo.

- Modelos intercambiables por agente
Cada agente corre sobre un modelo configurable. Cuando salga uno mejor — mas rapido, mas barato o mas capaz — se cambia sin tocar la
plataforma ni los permisos.
Cotizador y operaciones NetSuite Claude Opus 4.7 <
Logistica y avisos a clientes Claude Sonnet 4.6 o
Minutas y extraccién de documentos GPT-5.5 &
Tesoreria, pronostico y KPIs Claude Opus 4.7 <

05 - Arquitectura

UN CONECTOR. NUEVE AGENTES. LOS SISTEMAS QUE
YA TIENEN.



que ya opera en Regio Cal.

NS

NetSuite
SuiteTalk REST, RESTlets y SuiteQL — el ERP sigue siendo la unica fuente de verdad

Wa

WhatsApp Business

API oficial de Meta: el canal donde ya viven ventas, logistica y clientes

Bk

Open banking

Belvo o Syncfy: movimientos bancarios diarios hacia NetSuite, sin capturar

Dx

OCR + RAG

Documentos escaneados — texto indexado que responde con cita a la fuente

Nada de reemplazar el ERP ni de migrar datos a otra plataforma: los agentes se conectan a lo

Sa

Samsara API

Ubicacion de unidades, ETAs y eventos de flota por REST y webhooks

CF

CFDI 4.0 + PAC

Timbrado de facturas y notas de crédito via el PAC que Regio Cal ya usa

IA
Modelos de |IA

Claude y GPT intercambiables por agente — la plataforma no depende de un
proveedor

Ap

Panel de aprobaciones

Web interna: aprobar con un clic, ver la bitacora completa de cada agente

Qo Siete de los nueve agentes leen o escriben en NetSuite. Por eso lo primero que se construye en la Fase 2 es un conector unico de NetSuite — roles

y tokens de minimo privilegio por agente, panel de aprobaciones y bitacora — que todos los agentes reutilizan. Un solo punto de mantenimiento y

de seguridad, no nueve integraciones distintas.

06 - Comparativa

HOY VS. CON AGENTES.

Hoy

X

Cotizar toma horas y depende de quién esté en la oficina

X El seguimiento de cotizaciones vive en la memoria de cada
vendedor

X Ordenes, facturas y notas de crédito se capturan a mano en

NetSuite

X ";Dénde va mi pedido?” se responde llamando al chofer

X La conciliacion bancaria consume dias cada mes

X El flujo de efectivo se proyecta en Excel, cuando hay tiempo

Con agentes

Q El agente arma la cotizacion en minutos, con lista de precios y
flete por ruta, y la registra en NetSuite

0 Recordatorios automaticos: enviada, aceptada o vencida —
ninguna se enfria por olvido

0 Se piden en lenguaje natural; una persona aprueba y el
documento queda timbrado y auditado

0 El cliente recibe aviso de salida y ETA solo; direccion ve el
tablero de entregas en vivo

0 Matching automatico contra cobros y pagos, con una cola de
excepciones para revisar

Q Prondstico de 13 semanas actualizado solo, con alerta antes de
que falte caja



X La presentaciéon de KPIs se arma copiando de NetSuite a
PowerPoint

X Contratos y minutas viven en carpetas — encontrarlos es
arqueologia

07 - Plan de trabajo

Q Se genera sola al cierre de mes, con narrativa ejecutiva, lista
para la junta

° Se les pregunta en lenguaje natural y responden con cita a la
fuente y alertas de vencimiento

UN DIAGNOSTICO. CUATRO FASES. NUEVE AGENTES.

Cada fase se contrata por separado, cierra con una meta que se usa — Nno Ccon un avance en

un documento — y deja valor completo en produccién. El orden puede re-priorizarse con lo

que revele el diagnaostico.

FASE 0 — DIAGNOSTICO Y ARQUITECTURA - SEMANAS 1-3 - PRECIO CERRADO

Qué hacemos

e Sesiones por area: direccion, ventas, logistica, compras, tesoreria —y la sesion
de KPIs con André

e Auditoria técnica: NetSuite (modulos, roles, calidad de datos AR/AP, listas de
precios), PAC, Samsara, bancos y repositorio documental

e Mapa del proceso real: cotizacion — orden — embarque — bascula — factura
— cobro

e Matriz de datos: o que cada agente necesita vs. lo que hoy existe y en qué
estado

e Piloto de valor: el agente de minutas funcionando con una junta real de Regio
Cal

FASE 1 — QUICK WINS - S4-S9

Minutas por audio (M6)

S4-5
Nota de voz — minuta corporativa — aprobacién — correo y
expediente

67 Comparador de proveedores (M9)

PDF, correo o foto — tabla comparativa homogénea con

recomendacion

Piloto y adopcion
Usuarios reales, ajustes finos y capacitacion por area

Meta: 10 minutas y 5 compras comparadas — reales

FASE 3 — DIRECCION Y FINANZAS - S$S20-S27

KPIs mensuales (M4)

S20-21
Pipeline desde NetSuite + narrativa ejecutiva; formato definido con
André
Conciliacion bancaria (M5a)

$22-24

Bancos conectados y matching automatico con cola de excepciones

Con qué sale Regio Cal

e Informe de diagndstico: procesos as-is, brechas y riesgos

e Arquitectura técnica de la plataforma de agentes y del conector NetSuite

Backlog priorizado por retorno, con alcance detallado por médulo

Cotizacion cerrada por fase y calendario de proyecto con fechas

Demo del agente de minutas ante direccion, con datos reales

Cierre: direccién aprueba alcance, calendario y cotizacidén firme por fase

FASE 2 — NUCLEO COMERCIAL - S10-S19

Conector NetSuite

S$10-12
Roles y tokens por agente, panel de aprobaciones y bitacora de
auditoria
Cotizador (M1)

S$13-15
Precios, escalas, flete por ruta, PDF membretado y Estimate en
NetSuite
Operaciones (M2)

S$16-17

Ordenes de venta, factura CFDI via PAC y notas de crédito con

aprobacion

Logistica (M3)

Samsara: ETAs, avisos automaticos al cliente y tablero de entregas

Meta: una orxden real de cotizacidn a entrega, punta a punta

FASE 4 — CONOCIMIENTO - S28-S35

Asistente legal (M7)
$28-30

Ingesta + OCR, consultas con cita, vencimientos y acceso por rol

Expediente 360 (M8)

Warnings al operar: cartera, reclamos y condiciones pactadas

S$31-33



eoe27 Pronéstico 13 semanas (M5b) Cierre y gobernanza

Cobros por comportamiento real, salidas comprometidas y alertas Piloto, capacitacion y reglas de gobernanza documental

de saldo ..
Meta: los 9 agentes en produccion

Meta: el cierre de mes se presenta solo; direccién recibe su

primer prondstico

S$1-S9 - diagnostico + primeros agentes en uso real $10-S35 - niicleo comercial, finanzas y conocimiento

Como se gobierna el proyecto

Un proyecto de este tamafno no se cae por la técnica: se cae por falta de decisiones. Asi lo evitamos:

1 2 3
Un sponsor de direccién y un responsable por Demo quincenal con avance funcionando Canal directo de WhatsApp/Teams con
area (ventas, logistica, compras, tesoreria, sobre datos reales — el proyecto se ve, no se SPIDEV y tablero de avance compartido; cada
legal): el comité que aprueba cada metay platica. Lo que se muestra en demo es lo que fase cierra con capacitaciéon y manual de uso
destraba decisiones en dias, no en semanas. queda en produccion. por area.

08 - Entregables

QUE SE ENTREGA Y COMO SE MIDE CADA CIERRE.

Ninguna fase se factura completa contra “avance”: cada una tiene un criterio de cierre que se
puede ver funcionando.

FO - Diagnéstico

ENTREGABLES

Informe as-is, arquitectura técnica, backlog priorizado por retorno, cotizacién cerrada por fase y demo de minutas con datos reales.

CRITERIO DE CIERRE
Direccion aprueba alcance y arranca la Fase 1 con calendario firmado.

F1- Quick wins

ENTREGABLES

Agentes de minutas (M6) y comparador (M9) en produccién, canal de WhatsApp corporativo, plantilla de minuta y capacitacion.

CRITERIO DE CIERRE

10 minutas aprobadas y 5 compras comparadas por el equipo — en uso real, no en demo.

F2 - Nucleo comercial

ENTREGABLES
Conector NetSuite con roles y tokens por agente, cotizador (M1), operaciones con CFDI (M2), logistica Samsara (M3), panel de aprobaciones y tablero de
entregas.

CRITERIO DE CIERRE

Una orden real recorre cotizacion — orden — factura timbrada — camion rastreado — cliente avisado.

F3 - Direccion y finanzas

ENTREGABLES
Presentacion mensual automatica con narrativa (M4), conciliacién bancaria automatica y prondstico de flujo a 13 semanas con alertas (M5).

CRITERIO DE CIERRE

Un cierre de mes generado solo y un mes completo conciliado con excepciones menores al 5%.

F4 - Conocimiento

ENTREGABLES

Asistente legal con citas y alertas de vencimiento (M7); expediente 360 con warnings integrados al cotizador y a compras (M8).

CRITERIO DE CIERRE

Legal valida las respuestas con cita correcta y los warnings aparecen al operar.

Cada fase incluye ademas: cédigo fuente en el repositorio de Regio Cal, documentacion técnica, manual de usuario por area y 3 meses de estabilizacion posteriores al cierre.



09 - Qué necesitamos de Regio Cal

SU PARTE DEL PLAN: ACCESOS, EJEMPLOS Y
DECISIONES.

Nada de esto es desarrollo — son accesos, documentos de ejemplo y definiciones de
negocio. Tenerlos a tiempo es lo que mantiene el calendario; cada faltante se gestiona en el
comité quincenal.

ANTES DEL KICKOFF — CHECKLIST DEL DIAGNOSTICO (FASE 0)

Sandbox de NetSuite (o sesidon demo con su administrador) y lista de modulos contratados
Nombre del PAC de timbrado y como esta conectado a NetSuite

Token de solo lectura de la API de Samsara y numero de unidades

Bancos con los que operan y numero de cuentas

Ejemplos: una cotizacién, una factura, una minuta y la ultima presentacion de KPls
Organigrama basico (quién opera cada area y quién es André) y volumenes mensuales

Agenda: una sesion por area + la sesion de KPIs con André

Para la Fase 1- Quick wins Para la Fase 2 - Nucleo comercial

Un ejemplo de minuta “"bien hecha"” y el formato corporativo
deseado

Carpeta destino (Drive o SharePoint) para minutas y expedientes

3+ cotizaciones reales de proveedores para calibrar el
comparador

Numero de WhatsApp corporativo — o el alta de WhatsApp
Business, que llevamos nosotros

Usuarios piloto: quiénes graban minutas y quiénes compran

Acceso a NetSuite con rol dedicado por agente (los definimos
juntos)

Lista de precios formal por producto y presentacion — o una
sesion para formalizarla

Tarifario de fletes por ruta o la regla de calculo (LAB planta vs.
entregado)

Credenciales sandbox del PAC para timbrar en pruebas

Matriz de aprobaciones: quién autoriza descuentos, facturas y
notas de credito

Definir el flujo real: ¢facturan por orden o por peso de bascula al
embarcar?



Para la Fase 3 - Direccion y finanzas

La presentacion de KPIs del mes pasado y la sesion de formato
con André

Alta del agregador bancario (Belvo/Syncfy) o estados de cuenta
automatizables

El saldo minimo de seguridad definido por direccion

Calendario de ndmina, impuestos y pagos comprometidos

Revision de fechas de vencimiento en cuentas por cobrar y por
pagar

10 - Inversidn

Parala Fase 4 - Conocimiento

Inventario del archivo legal: donde vive, formato (digital,
escaneado, papel) y volumen

Decision de privacidad: hosting, retencion y quién accede a qué

Matriz de acceso por rol — ndémina, litigios y consejo no son para
todos

Abogado interno o despacho externo que valide las respuestas
del asistente

Confirmar si los warnings del 360 aplican a clientes, a
proveedores 0 a ambos

UN ARRANQUE CERRADO. UN PROGRAMA POR

FASES.

Solo el diagndstico tiene precio cerrado hoy — es lo honesto antes de conocer la operacion

por dentro. Sale de él la cotizacién firme de cada fase.

PARA ARRANCAR - FASE O

Diagndstico y arquitectura

$85,000 ..

Precio cerrado - 3 semanas - no incluye IVA. Si el proyecto continua, el
100% se acredita a la Fase 1.

Informe de diagndstico: procesos, brechas y riesgos
Arquitectura técnica de agentes + conector NetSuite
Backlog priorizado por retorno, modulo por médulo

Cotizacidn cerrada por fase y calendario con fechas

Demo real: el agente de minutas con una junta de Regio Cal

PROGRAMA COMPLETO - ESTIMADO PRELIMINAR

Nueve agentes en cuatro fases

$0 ° 96_1 ° 2 MDP MXN

Rangos con lo que sabemos hoy; el diagndstico los convierte en
precios cerrados. Cada fase se contrata por separado y deja valor

completo en produccion.

Fase 1- Quick wins — minutas (M6) + $150-180 mil
comparador de proveedores (M9) - 6 semanas

Fase 2 - NUcleo comercial — conector NetSuite  $340-420 mil
+ cotizador (M1) + operaciones (M2) + logistica
(M3) - 10 semanas

Fase 3 - Direccion y finanzas — KPIs (M4) + $260-330 mil
conciliacion y prondstico (M5) - 8 semanas

Fase 4 - Conocimiento — asistente legal (M7) + $210-270 mil
expediente 360 (M8) - 8 semanas



PLAN DE PAGO POR FASE

Ligado a metas, no a promesas
30% ) Al arrancar la fase

Kickoff — accesos listos y calendario en marcha

30% En la meta intermedia

El avance se usa con datos reales, no se presenta en un documento

a0% ) Contra el criterio de cierre
La meta de la fase, funcionando en produccién

Precios en pesos mexicanos, sin IVA. Los servicios recurrentes se contratan y pagan directo al proveedor: consumo de modelos de IA,

WhatsApp Business, agregador bancario e infraestructura — estimados entre $8,000 y $15,000 MXN/mes segin volumen, y dimensionados con

precision en el diagndstico.

Cada fase incluye 3 meses de estabilizacidén tras su cierre; después, pdliza opcional de soporte y evolucidén desde $25,000 MXN/mes. E1
coédigo y los datos quedan a nombre de Grupo Regio Cal desde el primer pago.

11 - Fuexa del alcance

LO QUE NO INCLUYE ESTE PROGRAMA.

Reglas claras desde el dia uno para no dejar nada a la interpretacion. Si algo de esta lista se

necesita, se cotiza por separado.

@

Licencias de terceros

NetSuite, Samsara, el PAC, WhatsApp Business, el agregador bancario y los
modelos de IA se contratan y pagan directo con cada proveedor.

&
Digitalizacion masiva de papel

El asistente legal parte de documentos digitales o escaneados. Si el archivo
historico esta en papel, el escaneo se cotiza aparte una vez inventariado.

5z

Asesoria legal y fiscal

El asistente legal cita documentos; no sustituye al abogado ni al contador.
Dictamenes y criterios fiscales quedan fuera del alcance.

12 - Condiciones

o

Hardware y equipo de planta

Basculas, tablets, GPS y equipo en planta o cantera. Los agentes se
integran a lo que ya existe; el fierro se adquiere aparte.

£33

Reingenieria de NetSuite

Customizaciones profundas de SuiteScript, reestructura contable o
migraciones de datos histéricos mas alla del conector y los flujos descritos.

&

Alcances nuevos

Maodulos o integraciones no listados — por ejemplo el RFQ automatico a
proveedores — se cotizan por separado sobre la misma plataforma.

COMO FACTURAMOS Y DE QUIEN QUEDA TODO.



Cero letras chiquitas — justo lo que los agentes de compras de esta propuesta les sefalarian

a ustedes.

13 -

B

Pagos por metas, por fase

Cada fase se factura 30% al arrancar, 30% en la meta intermedia
y 40% contra el criterio de cierre — metas que se usan en
produccioén, no avances en papel. Precio cerrado por fase tras el

diagndéstico: sin horas extra ni sorpresas.

©

Confidencialidad y accesos

NDA firmado desde el diagnéstico. Todos los accesos con minimo
privilegio, nominales y revocables por Regio Cal en cualquier
momento; la informacion de la empresa no entrena modelos
publicos.

Por qué SPIDEV

1%

El codigo es de Regio Cal

Repositorio, infraestructura y datos a nombre de Grupo Regio Cal,
con transferencia progresiva después de cada pago: la empresa
es duefa de lo que ya pago, desde el primer pago.

n

Sin candados

Cada fase cierra con valor completo funcionando. Si el proyecto
se pausa al final de cualquier fase, todo lo entregado sigue
operando y es de Regio Cal — no hay renta que perder ni
proveedor del que depender.

EL EQUIPQ CORRECTO PARA METER IA A LA
OPERACION.

m}

Agentes con aprobacién humana

El patron de esta propuesta — el agente propone, una persona
aprueba, todo queda auditado — es el estandar con el que
SPIDEV disena y opera plataformas de IA para negocios reales, no
un experimento.

©

Por fases, sin lock-in

Cada fase entrega valor completo y se contrata por separado.
Regio Cal es dueno del codigo y los datos desde el primer pago
— SPIDEV se gana la siguiente fase con resultados, no con
contratos.

@

Integrar es lo nuestro

ERPs, WhatsApp Business, open banking, GPS de flota y PACs de
timbrado: el trabajo es conectar lo que ya existe en Regio Cal —
no venderle otro sistema que aprender.

e Siguiente paso

EL DIAGNOSTICO ARRANCA CUANDO
USTEDES DIGAN.



Tres semanas, precio cerrado — y Regio Cal sale con la arquitectura,
el backlog priorizado, la cotizacion firme por fase y el primer agente
funcionando con una junta real.

 Agendar el kickoff &, Descargar propuesta (PDF)

0 Grupo Regio Cal x a SPIDEV spidev.ai  Servicios Contacto Linkedin  GitHub

© 2026 SPIDEV. Diagnostico y plan de trabajo para Grupo Regio Cal, S.A. de C.V.


mailto:info@spidev.ai?subject=Regiocal%20AI%20%E2%80%94%20Diagn%C3%B3stico
http://localhost:3311/propuesta-regiocal.pdf
https://spidev.ai/
https://spidev.ai/
https://spidev.ai/soluciones
https://spidev.ai/contacto
https://www.linkedin.com/company/spidev
https://github.com/spidev

